NASTER DIPLOMATIE ET HECOCIATIONS STRATEGIQUES

UE 50 : Simulations de négociations
(22 ECTYS)
Dossier Pays

Dossier de Synthése et modélisation (parcours recherche)

UE 40 : Enseignements généraux
(12 ECTS)

Analyse politique internationale, stratégique et

prospective
Théorie générale de la négociation

DIPLOMATIE FRANCAISE ET
EUROPEENNE
Bilingue (Frangais et Anglais)
(24 ECTS)

UE11 : DIPLOMATIE NATIONALE
Diplomatie francaise
Politiques étrangeéres comparées

UE12 : L’EUROPE DANS LE MONDE
Diplomatie européenne et relations extérieures
L’Europe et son environnement

UE13 : DYNAMIQUE DES ALLIANCES
Les négociations d’intégration/¢largissement de
I’UE
Les négociations globales
Les négociations sur les normes

Ethique, développement de la personne,
communication

Négociations et diplomatie publique
Etude de zones géographique

DIPLOMATIE DE CRISE
(24 ECTS)

UE21 : GESTION DES CONFLITS
La résolution des conflits
La gestion des crises

UE22 : CONFLITS ET DEFENSE
Politiques de Défense comparées
Analyse des zones de conflits

UE23 : LES NEGOCIATIONS
DE PAIX
Leadership et réglement des différends
La culture et la paix

UE 60 : Mémoire (parcours recherche)
(22 ECTYS)
Meéthodologie de recherche
Mémoire

UE70 : Stage (12 ECTS)

DIPLOMATIE ECONOMIQUE
(24 ECTS)

UE 31 : ENVIRONNEMENT
ECONOMIQUE ET COMMERCIAL
L’action internationale des entreprises
Les Etats et la régulation économique
internationale

UE32 : POLITIQUE ECONOMIQUE ET
DE DEVELOPPEMENT
Politiques économiques comparées
Négociations d’aide au développement

UE33 : PRATIQUE DES NEGOCIATIONS
ECONOMIQUES ET COMMERCIALES
Etude de cas en négociations bilatérales
Etude de cas en négociations multilatérales




